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BAKGRUND
OCH MOTIV

Peptonic Medical AB (publ) ar ett
biomedicinskt foretag, grundat 2009,

som hedriver forskning, utveckling och
forséljning av produkter inom kvinnohélsa.

Bolagets forsta utvecklingsprojekt,
Vagitocin®, pagick mellan aren 2009
och 2017. Vagitocin® var en vaginalgel
som innehdll det kroppsegna hormonet
oxytocin som aktiv substans. Under 2017
fick Bolaget ett negativt besked i en Fas
IIb-studie dér det inte kunde pavisas
tillrdckligt bra behandlingseffekt med
produkten.

Daremot kunde stor forbéttringseffekt
pavisas i placebogruppen, den grupp i de
kliniska studierna som fick gelen utan den
aktiva substansen oxytocin. | och med
detta hade Bolaget resultat fran Kliniska
studier med en medicinteknisk produkt
som var forséljningsbar receptfritt. Den
solida kliniska data Bolaget erhdll frén
férsoken med oxytocin foranledde saledes
satsningen pa en receptfri substans,
VagiVital®, utan den aktiva substansen
oxytocin.

Den kliniska data Bolaget besitter
géllande VagiVital® anvands som en
kvalitetsstampel och konkurrensfordel da
den & mer omfattande och solid relativt
andra jamfdrbara produkter.

Detta ger Peptonic Medical en fordel

vid kontakter med apotek och andra
distributorer da effekten kan pavisas
genom oberoende studier. Forséljningen
av den numera CE-mérkta VagiVital® har
sedan lanseringen i juli 2018 stigit for
varje kvartal. Under oktober 2018 antogs
produkten i sortimentet hos Apoteket
Hjartats nétbutik, vilket var det forsta
storre distributionsavtalet. Sedan januari
2019 har VagiVital® funnits tillganglig i ca
30 av Apoteket AB:s butiker. | maj 2019
meddelade Bolaget att Apoteket AB under
innevarande manad avser uttka antalet
butiker dar produkten séljs till totalt

250 butiker. Att produkten erbjuds till

forséljning i nastintill alla Apoteket AB:s
hutiker hedomer Bolaget vara en viktig
milstolpe da utrymmet i ménga av dessa
hutiker ofta &r begrénsad.

VagiVital® &r idag &ven tillganglig via bland
annat pa Apoteket Hjdrtats nétbutik, pa
Apotea, pa www.meds.se, www.apotek365.
se och pa www.apohem.se.

Internationellt har Bolaget for nérvarande
ett distributionsavtal med Orion Pharma
Oyj for forséljning pa den finlindska
marknaden. Omsattningen i Bolaget

har i och med kommersialiseringen

okat markant och uppgick under forsta
kvartalet 2019 till ca 15 (0) MSEK.

Utvecklingen av Bolaget framdver
kommer frémst ske genom dkade
marknadsforingsinsatser, bade i Sverige
och till viss del internationellt. Peptonic
Medical har under andra kvartalet

2019 bland annat haft en reklamfilm

i TVA-gruppens kanaler och inriktat
marknadsforingsinsatserna i sociala
medier samt genom sokmotoroptimering
("SEQ™). I fragor om PR och
marknadsforing samarbetar Bolaget med
Starcom, en vélrenommerad internationell
PR-byra. Bolaget har &ven deltagit

och kommer delta pa flertalet event,
konferenser och méssor.

Blanda annat &r Peptonic Medical
medlem i 16 miljonerklubben som

ar en ideell kvinnoh&lsoorganisation
som anordnar seminarium och andra
aktiviteter. UtGver detta sa deltar
Peptonic Medical pa utvalda kongresser
och méssor sa som Svensk farening for
Obstetrik och Gynekologi (SFOG) samt
barnmorskekonferenser.

Peptonic Medical har inlett processen
med att anstlla en produktchef som
i samarbete med den nuvarande
marknadschefen kommer ansvara

for forsaljning och marknadsféring av
VagiVital®. Produktchefen kommer

huvudsakligen analysera information
fran marknaden samt frén genomford
marknadsfGring for att anpassa
erbjudandet till Bolagets malgrupp.

Bolaget avser att intensifiera sina
affarsutvecklingsaktiviteter, primért
riktade mot den internationella
marknaden. Sadana aktiviteter kan till
exempel besta av att scka, hitta och sluta
avtal med distributdrer eller att stotta
distributorer i olika linder med det som
krévs for att kunna slja VagiVital® pa den
lokala marknaden.

Bolaget har &ven inlett arbetet med
ytterligare en Klinisk studie inriktad pa
anvandning av VagiVital® for patienter som
drabbats av, till exempel, bréstcancer.

Personer som drabbats av bréstcancer
rekommenderas att inte anvanda
ostrogenbaserade produkter da medicinsk
behandling med antidstrogener anvands
som tillaggshehandling efter kirurgi och
cellgiftshehandling i syfte att forhindra
dterfall eller bromsa sjukdomsforloppet.

Biverkningarna av antistrogener ar
desamma som ses i dvergangsaldern efter
menopausen: svettningar, virmevallningar
och torra vaginala slemhinnor (lds mer
under avsnittet "Marknadsbeskrivning”).

En framgangsrik studie skulle innebéra att
Bolaget aven kan marknadsféra VagiVital®
som en alternativ behandlingsmetod utan
dstrogen med bevisad effekt vid vaginal
atrofi, nagot som alltsa i hog utstréckning
drabbar personer som behandlats med
antidstrogener. Per datering av detta
Memorandum har Peptonic Medical

fatt godkannande pa sin ansokan fran
Etikprovningsmyndigheten, upphandlat en
Contract Research Organizations ("CR0")
samt upphandlat klinik hos Karolinska
institutet. Studien kommer genomfdras
under sommaren och hdsten 2019, med
resultat presenterat under forsta halvaret
2020.



Utdver detta avser Bolaget ocksd

inleda processen med att erhélla en sa
kallad 510(k)-certifiering for forséljning

av VagiVital® pa den amerikanska
marknaden. En 510(k)-process liknar

till stora delar en CE-mérkning process

pa den europeiska marknaden, men
Bolaget beddmer att en eller tva mindre
laboratoriestudier behdver genomftras
for att erhalla sadan registrering. Bolagets
malsattning &r att kunna limna in en
anstkan under andra halvaret 2019. Ett
eventuellt godkdnnande beraknas erhéllas
tidigast sex manader efter inlamning, men
manga variabler béde under och utanfor
Bolagets kontroll kan paverka en sadan
process.

For att fortsatta utveckla verksamheten
och, framfor allt, forséljningen av
VagiVital® genomfor Bolaget nu
férestaende nyemission. Emissionslikviden
uppgr till ca 26 MSEK innan
emissionskostnader, vilka bedoms uppga
till ca 19 MSEK. Emissionslikviden, efter
emissionskostnader, avses anvandas enligt
féljande fordelning:

Marknadsforing genom okade
forsaljningsinsatser huvudsakligen
i Sverige 75 procent
Affarsutveckling genom stottning
av internationella distributtrer

10 procent

Genomfdrande av studie avseende
cancerpatienter 10 procent
Ansdkan om registrering 510k pa
den amerikanska marknaden

5 procent

Det &r styrelsens bedmning att
tillgangligt rorelsekapital &r tillrackligt for
att bedriva den aktuella verksamheten i
minst tolv ménader.

Foreliggande nyemission genomftrs
enbart i expansionssyfte.

Styrelsen

Hans von Celsing, Leni Ekendahl,
Arne Ferstad, Marianne Ostlund

ERBJUDANDET
| SAMMANDRAG

Foretradesratt

For varje befintlig aktie som innehas pa avstdmningsdagen den 27 maj 2019
erhalls en (1) teckningsrtt. Tre (3) teckningsratter beréttigar till teckning
av en (1) ny aktie. I den utstréckning de nya aktierna inte tecknas med
foretradesrétt ska dessa erbjudas samtliga aktieégare och andra investerare

till teckning.

Ovriga villkor

Emissionskurs:
Emissionsbelopp:
Teckningsforbindelser/Garantier:

Antal nyemitterade aktier:
Avstdmningsdag:
Teckningstid:

Handel med teckningsratter:
Handel med BTA:

Likviddag vid teckning utan féretrade:
avrakningsnota

Finansiell information

Arsstémma 2019:

Delarsrapport april - juni 2019;
Delarsrapport juli - september 2019:
Bokslutskommuniké 2019:

Ovrig information B-aktie
ISIN-kod for aktie:

Kortnamn:

Handelsplats:

ISIN-kod for TR:

ISIN-kod for BTA:

083 SEK per aktie. Courtage
utgar ej.

Ca 26,4 MSEK fore
emissionskostnader

Upp till 50 procent av det totala
emissionsheloppet

Hogst 31782 077 stycken

27 maj 2019

29 maj - 14 juni 2019

29 maj - 12 juni 2019

29 maj till dess emissionen
registrerats vid Bolagsverket.
Enligt anvisningar pa

19 juni 2019

16 augusti 2019
8 november 2019
21 februari 2020

SE0005962206

PMED

Spotlight Stock Market
SE0012675684
SE0012675692



Mottagandet hos kundmalgruppen av
VagiVital® hlev sa bra som vi kunnat
hoppats pa. Aterkopplingen frdn kunderna
har varit valdigt positiv.

Detta hekréftades bl.a. i resultaten fran

en kundundersokning som genomfordes i
december 2018. Av de kvinnor som anvént
VagiVital® i minst tva manader hade hela
89% upplevt en tydlig forbattring avseende
sina symtom. Resultaten ligger helt i linje
med resultaten fran den kliniska studien,
vilket &r mycket tillfredsstéllande.

Tack vare en val planerad och genomford
marknadsforing har intresset for VagiVital®
vaxt, vilket bl.a. syns i det snabbt véxande
antalet besok i nétbutiken (wwwyagivital.
se). Aven bland apoteken och olika
e-handelsplattformar har intresset for
VagiVital® okat med tiden. Detta syns bade
i forsaljningsstatistiken och i det stigande
antalet distributionskanaler.

Idag finns VagiVital® att kopa pa bl.a.
féljande stéllen; Apoteket ABs 250 storsta
butiker runt om i landet och pa dess
natbutik, pa Apoteket Hjértats natbutik, pa
Apoteksgruppens ca 40 franchiseapotek
(bestallningsvara), pa Kronans Apoteks

natbutik och pa féljande nétapotek:
Apotea.se, Apohem.se, Apotek365.se,
Meds.se, iApotek.se och Netoteket.se. Vi
fortsétter att bredda distributionen till
flera kanaler.

Forsaljningsutvecklingen for VagiVital®
har varit mycket positiv, vilket vi tolkar
som ett bevis for att produkten fungerar
och ar anvandarvanlig. Vart mal &r att
VagiVital® skall bli ett forstahandsval och
darmed den storsta produkten bland
hormonfria produkter for behandling av
vaginal torrhet i Norden inom 5 r. For
att uppna detta mal krévs hade kapital,
ratt kompetens och vél planerade
marknadsfdringssatsningar. En stor

del av likviden frén den foreliggande
foretréddesemissionen kommer darfor att
g4 till marknadsféring och utdkning av
distributionen i Norden.

Vi kommer dessutom att utoka vara
personalresurser pa marknad och sélj.

Att fa igang forséljning av VagiVital® pa
marknader utanfor Sverige har ocksa hog
prioritet. Fokus ligger pa Europa eftersom
vi har en CE-mérkning, men dven andra
marknader &r sjélvklart av intresse.
Forséljningen kommer fréamst att ske via
lokala distributdrer. Vi for diskussioner
med ett flertal bolag och hoppas kunna
teckna ett flertal distributionsavtal

under aret. Vara framgéngar pa
hemmamarknaden &r en stor fordel i
dessa diskussioner.

Under det ndrmaste aret kommer vi

att genomfdra en Klinisk studie med
kvinnor som genomgatt behandling av
nagon form av sk. hormonberoende
cancer. Dessa kvinnor stér ofta pa en sk.
antiostrogenbehandling, vilket ofta leder

till vaginal atrofi/torrhet. Eftersom de

inte kan anvénda produkter innehéllande
hormoner (ffa dstrogen), s ér VagiVital®
ett utmérkt behandlingsalternativ. Genom
studien vill vi pavisa detta.

Framdver vill vi fortsétta att

utveckla Peptonic till ett komplett
kvinnohélsobolag genom att erbjuda flera
evidenshaserade produkter.

Detta kan ske genom egen utveckling,
in-licensiering eller distribution. Samtal
med potentiella samarbetspartner med
sikte pa att lansera nya produkter pa den
nordiska marknaden pagér fortlopande.

Peptonic &r inne i en spannande tillvaxtfas
och vagen framét i bolaget kommer

att bli minst lika spdnnande som végen
hit. Jag ser fram emot en utmanande,
inspirerande och motiverande resa
framdver med malséttningen att lansera
flera evidenshaserade produkter som kan
hdja livskvaliteten for kvinnor béde pa och
utanfér hemmamarknaden.

Jag bjuder drfor in befintliga och nya
aktiedgare att teckna for att delta i den
féreliggande emissionen och dérmed bidra
till att uppna denna adla mélsattning.

Stockholm den 28 maj, 2019

Johan Inborr | VD, Peptonic Medical
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